
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

โอกาส SME ไทย ในตลาดประเทศเครือรัฐออสเตรเลีย 
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โอกาสด้านการตลาด 
(Market Opportunity) 

แนวโน้มตลาด  
ธุรกิจสปาในออสเตรเลีย แม้จะมีอัตราการเติบโตไม่สูงนัก แต่มีอัตราการเติบโตที่ค่อนข้างสม่ำเสมอ 

และโอกาสการลงทุนที่ยังเปิดกว้าง โดยเฉพาะบริการนวดไทยและสปาไทย มีช่ือเสียง เป็นที่ยอมรับภายในหมู่
ผู้บริโภคชาวออสเตรเลียและนักท่องเที่ยวเป็นอย่างดี  อย่างไรก็ดี เนื่องจากปัจจุบันจำนวนคู่แข่งในตลาด 
มีแนวโน้มเพิ่มข้ึน จึงเป็นเรื่องสำคัญสำหรับนักลงทุนที่นอกจากการรักษาคุณภาพของการบริการแล้ว ยังต้อง
คำนึงถึงรายละเอียดในการออกแบบสถานบริการ และเรื่องการตลาด การประชาสัมพันธ์ลูกค้าด้วย 

          ในเมืองใหญ่ เช่น ซิดนีย์ เมลเบิร์น ธุรกิจ Day Spas เป็นที่นิยม โดยกลุ่มเป้าหมาย จะเป็นชาวเมือง 
ที่ต้องการผ่อนคลายจากการทำงาน การให้เวลาดูแลตัวเอง และการหนีจากความวุ่นวายในเมือง แต่สำหรับ 
สปาที่เปิดบริการตามแหล่งท่องเที่ยว ควรจะมีกิจกรรมเพิ่มเติมนอกจากสปา เพื่อให้ผู้ใช้บริการได้ผ่อนคลาย
ตามอัธยาศัย โดยอาจจะมีกิจกรรมออกกำลังกาย กิจกรรมกีฬาอื่นเสริม ซึ่งการเลือกจัดกิจกรรมและการ
ออกแบบการให้บริการ จะเป็นจุดขายอีกจุดหนึ่งที่ลูกค้าให้ความสำคัญในการเลือกที่จะใช้บริการสปาต่าง ๆ  
นักลงทุนอาจจะร่วมมือกับโรงแรมที่มีสาขาทั่วโลก เช่น Hyatt, Accor, Crown เพื ่อการทำสปารีสอร์ท
โดยเฉพาะ ทั้งนี ้จะต้องคำนึงถึงระเบียบการลงทุนและการเปิดกิจการของแต่ละรัฐ 

การประชาสัมพันธ์เป็นจุดที่จะทำให้ธุรกิจเป็นที่ยอมรับได้ โดยอาจจะเป็นทั้งการเปิดเว็บไซต ์และการ
สั่งจองรวมทั้งชำระเงินค่าบริการทางอินเทอร์เน็ต เพื่อให้ความสะดวกสบายแก่ลูกค้ามากที่สุด หรือการจัด
ประชาสัมพันธ์ผ่านทางเอเย่นต์ทัวร ์ต ่าง ๆ การจัด Package อาทิ package เพื ่อสุขภาพ Package 
Honeymoon Package Rejuvenate ก็เป็นการเพิ่มโอกาส หรือการเปิดรับสมาชิกและการให้ส่วนลดในช่วง
เทศกาลพิเศษ เช่น คริสต์มาส และ อีสเตอร์ เป็นต้น นักลงทุนไทยควรจะเสนอจุดขายที่แตกต่าง (Unique 
Selling Points) โดยควรจะมีการสำรวจความนิยมของผู้บริโภคในออสเตรเลียว่า มองสปาไทยเป็นอย่างไร 
เพื่อประกอบการวางจุดขาย โดยควรจะเน้นเรื่องความเป็นเอกลักษณ์สูง (Authenticity) เรื่องประโยชน์ต่อ
สุขภาพ และคุณภาพมาตรฐานระดับสากล รวมทั้งความเป็นมืออาชีพ (professionalism) ด้วย 
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ขนาดตลาด 
ผู้ใช้บริการสปาในออสเตรเลียส่วนใหญ่เป็นเพศหญิงมากกว่าเพศชาย โดยเป็นเพศหญิงร้อยละ 83.5 

เป็นเพศชายร้อยละ 16.5 ผู้ใช้บริการส่วนใหญ่มีช่วงอายุ 24-45 ปี มีรายได้สูงและการศึกษาดี นอกจากนี้จาก
รายงานวิจัยของ Roy Morgan ปี 2019 ระบุว่านักท่องเที่ยวที่ใช้บริการสปามักเป็นผูท้ี่มีสถานะทางสังคมดีกว่า
นักท่องเที่ยวทั่วไป นอกจากนี้จากการศึกษาของการท่องเที่ยวออสเตรเลียพบว่า นักท่องเที่ยวที่ใช้บริการสปา
มักอยู่ในวัยหนุ่มสาว และมีรายได้สูง มักจะเป็นเดินทางท่องเที่ยวและพักผ่อนเป็นระยะเวลาสั้น ๆ แต่บ่อยครั้ง
ในแต่ละปีมากกว่าพักผ่อนในระยะยาวแต่น้อยครั้งในแต่ละปี 

สปาเพื่อสุขภาพและความงามในการวิเคราะห์อุตสาหกรรมของออสเตรเลีย รายได้ในอุตสาหกรรม  
สปาเพื่อสุขภาพและความงามได้รับความเดือดร้อน อุตสาหกรรมกำลังขยายตัวอย่างรวดเร็วจนกระทั่งเกิดการ
ระบาดใหญ่ของโควิด-19 เนื ่องจากการให้ความสำคัญกับสุขภาพและรูปลักษณ์ภายนอกที่เพิ ่มขึ้นในหมู่
ประชากรช่วยสนับสนุนการเติบโต ความต้องการที่เพิ่มขึ้นจากนักท่องเที่ยวทั้งในและต่างประเทศส่งผลดีต่อ
อุตสาหกรรมสปาจนถึงสิ้นปี 2018-2019 รายรับคาดว่าจะลดลงโดยเฉลี่ยคิดเป็นร้อยละ 1.7 ต่อปีในช่วง 5 ปี
จนถึงปี 2022-2023 เหลือ 545.7 ล้านดอลลาร์ แนวโน้มนี้รวมถึงรายได้ที่เพิ่มข้ึนโดยประมาณคิดเป็นร้อยละ 
6.8 ในปี 2022-2023 โดยได้รับแรงสนับสนุนจากการเติบโตอย่างมากในจำนวนคืนของนักท่องเที่ยวทั้งหมด 

อุตสาหกรรมสปาเพื ่อสุขภาพและความงามในออสเตรเลีย ขนาดตลาดสำหรับอุตสาหกรรมสปา  
เพื่อสุขภาพและความงามในออสเตรเลียอยู่ในระดับต่ำ ซึ่งหมายความว่าบริษัทช้ันนำ 4 แห่งสร้างรายได้น้อยกว่า 
คิดเป็นร้อยละ 40 ของอุตสาหกรรม 

แผนภาพท่ี 1 อุตสาหกรรมสปาเพ่ือสขุภาพและความงามในออสเตรเลีย 
 

 

 

 

 

 

 

 
ที่มา : ibisworld (2023) 
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อย่างไรก็ตาม ค่าเฉลี่ยในภาคศิลปะและนันทนาการในออสเตรเลียอยู่ที่ 36% แนวโน้มและข้อมูลเชิงลึก

อุตสาหกรรมนี้ประกอบด้วยธุรกิจอิสระขนาดเล็กจำนวนมากอุตสาหกรรมส่วนใหญ่ ประกอบด้วยสปาเพื่อสุขภาพ

และความงามขนาดเล็กจำนวนมากที่ดำเนินการโดยเจ้าของ ที่มีตั้งแต่ 2 คนขึ้นไปในอุตสาหกรรมมีสัดส่วน 

น้อยกว่าร้อยละ 20.0 ของรายได้จากอุตสาหกรรม 

พฤติกรรมผู้บริโภค 
สภาวะของเศรษฐกิจออสเตรเลียเมื่อปลายปี 2011 เป็นแบบขับเคลื่อนไปอย่างช้าๆ โดยผูบริโภค

ระมัดระวังในการจับจา่ย และมีอัตราการออมเงนิสูงเปน็ประวัติการณ์ ซึ่งธุรกิจสปาสำหรับประเทศออสเตรเลยี
จัดเป็นบริการที่ไดรับผลกระทบง่าย กล่าวคือ ผันตามการเติบโตทางเศรษฐกิจของประเทศและรายรับของ
ผู้บริโภค ส่งผลให้อัตราการเติบโตของธุรกิจสปาในปี 2011 จากปี 2010 ขยายตัวลดลงร้อยละ 2.8 เท่าน้ัน 
(ตารางที่ 1) โดยคาดว่าอัตราการขยายตัวของธุรกิจจะอยู่ที่ร้อยละ 3 ต่อปี ไปจนถึงปี 2015 (ตารางที่ 2) 

ตารางท่ี 1 อัตราการเติบโตของธุรกิจสปาในปี 2011 จากปี 2010 

 

ตารางท่ี 2 อัตราการขยายตัวของธุรกิจ 
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กลยุทธ์การเข้าสู่ตลาด  
(Market entry strategy)  

แนวทางการเปิดร้าน wellness and spa  

การจัดตัง้ธุรกิจสปาให้ได้มาตรฐานออสเตรเลีย 
ธุรกิจสปาและสถานบริการความงามในออสเตรเลียไม่มีกฎหมายเป็นลายลักษณ์อักษรใด ๆ  บังคับ 

หรือควบคุมโดยเฉพาะ เนื่องจากการบริการ เช่น การนวด เป็นการใช้ทักษะเฉพาะตัว และเป็นเรื่องที่เกี่ยวข้อง
กับสุขภาพของผู้รับบริการ แต่อุตสาหกรรมสถานบริการจำพวกนี้ในออสเตรเลีย มีการควบคุมมาตรฐา น
จรรยาบรรณ และวิชาชีพของผู้ประกอบธุรกิจโดยสมาคมและองค์กรเอกชนดูแลการออกประกาศนียบัตร
วิชาชีพ และประกาศนียบัตรควบคุมคุณภาพของการบริการ 

สมาคมต่าง ๆ  จะมีเงื่อนไข ในการรับสมัครสมาชิก ซึ่งจะต้องเป็นไปตามมาตรฐานที่ทางสมาคมเป็น 
ผู้กำหนดผู้ที่เป็นสมาชิกจะได้หนังสือรับรองการเป็นสมาชิกและสิทธิพิเศษในด้านประกันความเสียหาย การลง
โฆษณา และการเข้าร่วมสัมมนา การประชุมเชิงปฏิบัติการ เป็นต้น โดยมีแนวทางว่าสถาบันหรือสถานบริการ 
ที่เป็นสมาชิกควรเป็นสถาบันที่มีคุณภาพ และได้รับความเชื่อถือในสายตาลูกค้า เงื่อนไขในการเป็นสมาชิก  
แต่ละสมาคมอาจแตกต่างกัน โดยหลักแล้ว ผู้ที่ประสงค์จะประกอบธุรกิจ รวมถึงบุคลากรที่จะให้บรกิารจะตอ้ง
สามารถแสดงหลักฐานเอกสารใด ๆ เพื่อให้สมาคมเห็นว่าตน มีความรู้ความสามารถที่จะให้บริการได้จริง 
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แนวทางการลงทุน 
(Investment Solutions) 
 

ขัน้ตอนท่ีส าคัญเกี่ยวกับการจัดตัง้ธุรกิจและสถานประกอบการนวดไทยและสปา 
1. การจดทะเบียนจัดต้ังธุรกจิ 
2. การจดทะเบียนหมายเลขบริษัท (Australian Business Number-ABN) พร้อมกับการจดทะเบียน

เลขประจำตัวเสียภาษีอากร (Tax Filing Number-TFN) และเลขทะเบียนภาษีมลูค่าเพิ่ม (Good 
and Services Tax-GST) 

3. การจดทะเบียนเรื่องการหักภาษี ณ ที่จ่าย กรณีจ้างพนกังาน (Pay as you go withholding tax-
PAYG) 

สำหรับรายละเอียดวิธีปฏิบัติ หน่วยงานที่เกี่ยวข้องและแบบฟอร์มการจดทะเบียนประเภทต่าง  ๆ  
ปรากฏดังเอกสารแนบ1: การจัดต้ังสำนักงานตัวแทนเพื่อไปประกอบธุรกิจในประเทศอออสเตรเลีย 

นอกจากนี้ ผู้ประกอบการจำเป็นต้องแจ้งทาง City Council ในเขตที่ต้องการเปิดกิจการก่อน โดย
จะต้องมีการปรึกษาล่วงหน้ากับเจ้าหน้าที่เพื่อการก่อสรา้งสถานประกอบการที่ได้คุณภาพและถูกต้องตามกฎ
ของเขตน้ันๆ โดยเฉพาะการเปิดสถานประกอบการด้านสปาหรือการนวดในรัฐนิวเซาท์เวลส ์จำเป็นต้องมีการ
ตรวจสอบความสะอาด อนามัยและสุขลักษณะที่ถูกต้องอย่างน้อยตามแนวทางของ Skin Penetration 
Guidelines โดย Council ก่อนออกใบอนุญาตให้ประกอบการ 

ในส่วนของบุคลากรที่จะให้บริการในด้านการนวดหรือการบำบัดโรคนั้น (ทั้งชาวออสเตรเลียและ
ชาวต่างชาติ) ถ้าไม่มีความรู้ หรือไม่มีใบรับรองจากสถาบันใดมาก่อน และประสงค์จะเป็นสมาชิกของสมาคม
ใด ๆ ในสาขานี้ จำเป็นต้องเรียนหลักสูตร เกี่ยวกับการนวด กับสถาบันที่ได้รับการยอมรับ ( Accredited 
Institution) อย่างน้อยเป็นเวลา 3 เดือน 

สำหรับผู้ที่มีความรู้ ความสามารถในการนวดหรือการบำบัดโรคจริง ที่ประสงค์จะสมัครเป็นสมาชิก
ของสมาคมนวดในออสเตรเลีย โดยมีใบรับรองหรือใบแสดงคุณวุฒิอื่นๆ นอกเหนือจากของ Accredited 
Institution หรือสมาคมดังกล่าว จำเป็นต้องขอเทียบคุณวุฒิเพื่อขอสิทธิ์เข้าเป็นสมาชิกของสมาคมนวดใน
ออสเตรเลีย ซึ่งขอได้ที่ International Institute for Complementary Therapists (IICT) หรือจะต้องขอ
เรียนหลักสูตรใหม่ที่ได้มาตรฐานตาม AQF ซึ่งในออสเตรเลียสามารถเรียนได้ตามสถาบันที่ได้รับการยอมรับ
จากสมาคมนั้น ๆ หรือจาก TAFE Australia ซึ่งเป็นเหมือนโรงเรียนสอนวิชาชีพที่มีอยู่ทุกแห่งในออสเตรเลีย 
เนื่องจากสมาคมนวดของออสเตรเลียไม่มีองค์กรย่อย หรือสมาคมที่รับรองคุณวุฒิของสถาบันในต่างประเทศ 
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ทั้งนี้ชาวต่างชาติที่สนใจจะมาทำงานในสาขาน้ี ทางออสเตรเลียได้มีข้อกำหนดคุณสมบัติและคุณวุฒิ
ไว้เป็นทางการ โดยเฉพาะ การนวด และการบำบัดโรคจำเป็นต้องสามารถแสดงหลักฐานความรู้ได้ ซึ่งอาจจะ
เป็นประกาศนียบัตรวิชาชีพ หรือประสบการณ์การทำงานที่ต้องได้รับมาตรฐานตรงตาม  Australian 
Qualifications Framework (AQF) โดยจะต้องได้ AQF Diploma หรือมีประสบการณ์อย่างน้อย 3 ปี 
อย่างไรก็ดี ผู้ที่จะประกอบอาชีพนี้ไม่จำเปน็ต้องขอจดทะเบยีนหรอืขอใบอนุญาตการประกอบอาชีพนักบำบดั
โรคจากหน่วยงานท้องถ่ิน สำหรับข้อมูลเพิ่มเติม ดูได้จากเวบไซต์ของ Department of Immigration and 
Citizenship และค้นภายใต้หัวข้อข้อมูลสำหรับผู้ประกอบอาชีพ Massage Therapist 

การว่าจ้างแรงงาน และการขอวีซ่า 

ในการว่าจ้างนั้น มีกฎข้อบังคับหลายข้อ ไม่ว่าจะเป็นการเสียภาษี หรือระยะเวลาในการว่าจ้าง 
เพราะฉะนั้น ผู้ประกอบการควรทีจ่ะยื่นความจำนงในการว่าจ้าง กับ Work cover registration and Group 
employer registration ของแต่ละรัฐ 

การนำเข้าบุคลากรจากต่างประเทศมาทำงานในออสเตรเลีย 

เจ้าของกิจการ จะต้องประกอบการถูกต้องตามกฎหมาย มีการจดทะเบียนจัดตั้งธุรกิจ และออก
หนังสือรับรอง ผู้ค้ำประกัน (Sponsor) ให้กับผู้ถูกจ้าง วีซ่าที่สามารถขอให้ผู้ถูกจ้างที่จะเข้ามาทำงานใน
ออสเตรเลียน้ัน จะเป็นวีซ่าแบบช่ัวคราว (Sponsoring a temporary overseas employee to Australia-
Form1196S) โดยระยะเวลาของวีซ่า ประมาณ 3 เดือน ถึง 4 ปี ค่าใช้จ่ายในการยื่นขอวีซ่า โดยประมาณ 
265 เหรียญ ออสเตรเลีย ค่าแสดงความจำนงเป็นสปอนเซอร์ (Sponsorship Charge) ซึ่งไม่รวมถึงค่าใช้จ่าย
ที่เกี่ยวข้องอื่นๆ เช่น ค่าแปลเอกสาร ค่าตรวจสุขภาพ ฯลฯ  

รายละเอียดเกี่ยวกับวีซ่าประเภทนี้ สามารถศึกษาข้อมูลเพิ่มเติมได้จากBooklet 5: Employer 
Sponsored Migration จาก http://www.immi.gov.au/allforms/booklets/1131.pdf 

ขั้นตอนการยื่นแบบฟอร์มขอนำเข้าบุคลากร 

แสดงความประสงค์ในการขอนำเข้าบุคคลากรจากต่างประเทศผู้ประกอบการต้องแสดงให้เห็นว่า
ต้องการบุคคลากรที ่มีความชำนาญ ในสาขานั ้นๆ และไม่สามารถหาได้ในประเทศออสเตรเลีย เช่น มี
หลักฐาน ประกาศรับสมัครตามหนังสอืพิมพ์ หรือสื่ออื่นๆ เป็นต้น ก่อนที่จะขอเป็นผู้ค้ำประกันบุคคลากรจาก
ต่างประเทศ สำหรับผู้ที่มีความประสงค์จะเข้ามาทำงานน้ัน จะต้องมีคุณสมบัติดังนี้ คือ 

• จะต้องมีการศึกษาด้านการนวด 2 ปีในสถาบันที่ได้มาตรฐานตาม AQF หรือ 
• มีประสบการณ์การทำงาน 3 ปีข้ึนไป 
• ส่งแบบฟอร์มผู้ค้ำประกัน (Form 1196S) 

ผู้ประกอบการต้องยื่นแบบฟอร์ม แสดงความจำนงที่จะเป็นผู้ค้ำประกัน ทางออสเตรเลียจะทำการ
พิจารณาว่าบริษัทมีคุณสมบัติเพียงพอหรือไม่ในการเป็นผู้ค้ำประกัน 
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• ส่งแบบฟอร์มแสดงจำนวนของบุคคลากรท่ีต้องการจะนำเข้ามาทำงาน 

ผู้ประกอบการต้องยื่นคำร้องขออนุญาตินำคนเข้ามาทำงาน ในจำนวนที่สัมพันธ์กับขนาดของสถาน
ประกอบการ และนำหลักฐานครบทุกขั้นตอนดังกล่าว ไปแสดงต่อกรมแผนกตรวจคนเข้าเมืองสถานทูต
ออสเตรเลียประจำประเทศไทย พร้อมยื ่นแบบฟอร์มในการขอวีซ่าได้  ทั ้งนี ้สถานทูตจะพิจารณาจาก
คุณสมบัติฯ ว่าเหมาะสมหรือไม่ เพื่ออนุมัติการออกวีซ่าต่อไป 

• ขั้นตอนการขอวีซ่าโดยแรงงานท่ีว่าจ้าง 

 ผู้ที่ต้องการทำงานในออสเตรเลีย ที่มีชื่อในแบบฟอร์มผู้ค้ำประกัน จำเป็นต้องกรอกแบบฟอร์ม 
Application for a Temporary Business (long stay) Visa (Subclass 457) (เอกสารแนบ4) และส่งไปที่
กรมแผนกตรวจคนเข้าเมืองเดียวกับที่ผู้ค้ำประกันได้ส่งแบบฟอร์ม พร้อมกับเอกสารที่เกี่ยวข้อง พร้อมทั้ง
เอกสารอนุมัติการค้ำประกันที่ผู้ถูกว่าจ้างได้รับจากผู้ค้ำประกันด้วย 

รายละเอียดเพิ ่มเติมเกี ่ยวกับการขอวีซ่า หากติดต่อสอบถามจากภายในประเทศออสเตรเลีย 
สามารถติดต่อได้ที่  Department of Immigration and Citizenship ของรัฐนั ้น ๆ หรือดูได้จาก 
www.immi.gov.au และหากติดต่อในประเทศไทยสามารถสอบถามโดยตรงได้ที่สถานทูตออสเตรเลยีประจำ
ประเทศไทย 

การขอวีซ่าสำหรับนักลงทุน/เจ้าของกิจการ 

ชาวต่างชาติที่สนใจจะมาทำธุรกิจในประเทศออสเตรเลีย จำเป็นต้องมีวีซ่าที่ถูกต้องและตรงตาม
วัตถุประสงค์การขอวีซ่า สำหรับนักลงทุนที่สนใจเปิดกิจการต้องขอวีซ่าประเภท Business Skills Entry ซึ่ง
สามารถขอได้สองประเภทคือ วีซ่า Business Owner (Provisional) ชนิดช่ัวคราว Subclass 160 และ วีซ่า
State/Territory Sponsored Business Owner (Provisional) Subclass 163 ทั้งสองชนิดมีอายุ 4 ปี 
ค่าใช้จ่ายในการขอวีซ่าประมาณ 3,420 เหรียญออสเตรเลีย สามารถดูข้อมูลโดยละเอียดได้จาก Booklet 7: 
Business Skills Entry ที่ www.immi.gov.au/allforms/booklets/1132.pdf 

วีซ่าประเภท Business Owner (Provisional) Subclass 160 ผู้ที่ต้องการจะขอวีซ่าประเภทนี้ 
จำเป็นต้องมีคุณสมบัติต่อไปนี้ คือ 

• เป็นผู้ที่มีอายุไม่เกิน 45 ปี 
• ต้องมีความรู้และสามารถใช้ภาษาอังกฤษได้ดี โดย IELTS ระดับ 5 ข้ึนไป 
• ต้องมีสินทรัพย์จากธุรกิจ (เพียงผู้เดียวหรือของสามีภรรยารวมกัน) ไม่ต่ำกว่า 200,000 เหรียญ

ออสเตรเลีย อย่างน้อย 2 ป ีจาก 4 ปีของระยะเวลาการทำธุรกิจ ก่อนทำเรื่องขอวีซ่า 
• ถ้าธุรกิจมีการจดทะเบียน จำเป็นต้องมี (เพียงผู้เดียวหรือของสามีภรรยารวมกัน) การถือหุ้น อย่าง

น้อยร้อยละ 10 อย่างน้อย 2 ป ีจาก 4 ปีของระยะเวลาการทำธุรกิจ ก่อนทำเรื่องขอวีซ่า 
• มีอัตราเงินทุนหมุนเวียนของธุรกิจไม่น้อยกว่า 500,000 เหรียญออสเตรเลีย อย่างน้อย 2 ป ีจาก 4 

ปีของระยะเวลาการทำธุรกิจ ก่อนทำเรื่องขอวีซ่า 
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• เงินสินทรัพย์รวม (เพียงผู้เดียวหรือของสามีภรรยารวมกัน) จะต้องมีมูลค่าสุทธิอย่างน้อย 500,000 
เหรียญออสเตรเลยี และต้องสามารถโยกย้ายมาออสเตรเลยีได้ภายใน 2 ป ีหลังมีวีซ่า และต้องมีเงนิ
ตั้งต้นอย่างน้อย 100,000 เหรียญออสเตรเลีย 

ขั้นตอนการขอวีซ่าประเภท Business Owner (Subclass 160) 

• แจ้งความจำนงต่อ State/Territory Authority 

ผู้ประสงค์จะเปิดกิจการจำเป็นต้องมีการแจ้งหน่วยงานที่รบัผดิชอบในรัฐนั้นๆ ที่ต้องการไปเปิดกิจการ 
โดยกรอก Form 927 State/Territory Notification: business skills class และส่งไปที่หน่วยงานที่รับผิดชอบ
ในรัฐนั้น ๆ โดยสามารถดูข้อมูลได้ที่ Australian Capital Territory www.business.act.gov.au/ 

•  ยื่นแบบฟอร์มขอวีซ่า 

กรอกแบบฟอร์ม 47BT Application for a Business Skills (Provisional) visa และ Form 
1136 Business Skills profile: business owner (Provisional) and State/Territory sponsored 
business owner (Provisional) แล้วสง่ไปที่ Perth Business Skills Processing Centre โดยใช้เวลาในการ
ดำเนินการประมาณ 9-15 เดือน 

Perth Business Skills Processing Centre  
Locked Bag 7 
Northbridge WA 6865 
Tel: 61 8 9415 9215 
Fax: 61 8 9415 9292 

วีซ่าประเภท State/Territory Sponsored Business Owner (Provisional) Subclass 163 ผู้ที่
ต้องการจะขอวีซ่าประเภทนี้ต้องมีใบยืนยันจากทาง State/Territory ที่ต้องการไปประกอบธุรกิจว่าได้รับการ
สนับสนุนจากทางรัฐแล้ว โดยข้อมูลเรื่อง Sponsorship ของแต่ละรัฐสามารถดูได้ที่ 

  Australian Capital Territory                  www.business.act.gov.au/ 
          New South Wales                             www.business.nsw.gov.au 
          Northern Territory                             www.migration.nt.gov.au 
          Queensland                                     www.migration.qld.gov.au 
          South Australia                                 www.immigration.sa.gov.au 
          Tasmania                                         www.development.tas.gov.au 
          Victoria                                            www.liveinvictoria.vic.gov.au 
          Western Australia                              www.businessmigration.sbdc.com.au 
เมื่อได้รับการยืนยัน Sponsorship จากทาง State/Territory ที่ต้องการไปประกอบการแล้ว ผู้ที่จะ

ขอวีซ่า Subclass 163 ควรมีคุณสมบัติดังต่อไปนี้ 
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• ต้องมีอายุไมเ่กิน 55 ป ี

• จะต้องมีหุ้นส่วนในกิจการหลักของตนที่มเีงินทุนหมุนเวียนไม่น้อยกว่า 300,000 เหรียญ 
ออสเตรเลีย/ปี 2 ปีใน 4 ปีอย่างน้อยก่อนขอวีซ่า หรอื จะตอ้งมีตำแหนง่ Senior Manager 

• เงินสินทรพัย์รวม (เพียงผู้เดียวหรือของสามีภรรยารวมกัน) จะต้องมีมลูค่าสุทธิอย่างนอ้ย 
500,000 เหรียญออสเตรเลีย และต้องสามารถโยกย้ายมาออสเตรเลียได้ภายใน 2 ปี หลังมีวีซ่า 

• จะต้องไมเ่คยมีประวัติเกี่ยวข้องกับการทำธุรกิจผิดกฎหมาย 

• จะต้องแสดงหลกัฐานได้ว่า จำเป็นต้องมีถิ่นที่อยู่ช่ัวคราว (อย่างน้อย) ในออสเตรเลีย เนือ่งจาก
เหตผุลทางธุรกจิ 

• ไม่มีการบังคับว่าต้องแสดงหลักฐานการใช้ภาษาอังกฤษระดับวิชาชีพได้ อย่างไรก็ดี หากถูก
ประเมินว่าไม่สามารถใช้ภาษาอังกฤษได้ อาจจะต้องเสียค่าธรรมเนียมในการทำวีซ่าเพิ่มเป็น 7,165 
เหรียญออสเตรเลีย 

ข้ันตอนการขอวีซ่า State/Territory Sponsored Business Owner (Provisional) Subclass 163 

• แจ้งความจำนงต่อ State/Territory Authority 

ผู้ประสงค์จะเปิดกิจการจำเป็นต้องมีการแจ้งหน่วยงานที่รบัผิดชอบในรัฐนั้นๆ ที่ต้องการไปเปิด
กิจการ โดยกรอก Form 949: State/Territory Sponsorship-Business Skills Class และส่งไปที่หน่วยงาน
ที่รับผิดชอบในรัฐนั้น ๆ 

• ยื่นแบบฟอร์มขอวีซ่า 

กรอกแบบฟอร์ม 47BT Application for a Business Skills (Provisional) visa และ Form 1136 
Business Skills profile: business owner (Provisional) and State/Territory sponsored business 
owner (Provisional) แล้วสง่ไปที่ Perth Business Skills Processing Centre เช่นเดียวกันกับการขอวีซ่า 
Subclass 160 โดยใช้เวลาในการดำเนินการประมาณ 9-15 เดือน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 10 MARKET INTELLIGENCE 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


