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อะไหล่และช้ินส่วนยานยนต ์
Auto Spare Parts 

โอกาส SME ไทย ในตลาดประเทศราชอาณาจักรซาอุดีอาระเบีย 



 

 
 1 MARKET INTELLIGENCE 

 

โอกาสด้านการตลาด 
(Market Opportunity) 

แนวโน้มอุตสาหกรรม 
 ซาอุดีอาระเบียเป็นประเทศที่มีความมั ่งคั ่ง นิยมสินค้าหรูหราและภาพลักษณ์ที ่ดูดี ประกอบกับ 
การปรับเปลี่ยนบริบททางสังคมตามนโยบาย Vision 2030 เป็นโอกาสแก่ผู้ประกอบการ SME ไทย ในการส่งออก
ช้ินส่วนอะไหล่ ส่งออกแรงงานช่างยนต์ฝีมือ รวมทั้งโอกาสในการลงทุนธุรกิจบำรุงรักษายานยนต์ในอนาคต  

 Statista ได ้รายงานถึงสภาวะตลาดรถยนต์น ั ่ งส ่วนบุคคลในปี 2023 จะม ีม ูลค ่าถ ึง 12.3  
พันล้านดอลลาร์สหรัฐ จากการจำหน่าย 477,500 คัน เติบโตเฉลี่ยร้อยละ 1.9 และคาดว่าจะเพิ่มยอดจำหน่าย
ต่อปีถึง 517,300 คัน สร้างรายได้ถึง 13.36 พันล้านดอลลาร์สหรัฐฯ ในปี 2027 โดยส่วนของตลาด 
(Segment) ที่มีขนาดใหญ่สุด ได้แก่ รถ SUV ที่มีขนาดของตลาดถึง 2.81 พันล้านดอลลาร์สหรัฐในปี 2023  

 ในปี 2023 ราคาจำหน่ายเฉลี่ยรถยนต์น่ังส่วนบุคคลต่อคันอยู่ที่ 25,950 เหรียญสหรัฐหรือคิดเป็นเงนิไทย
ประมาณ 900,000 บาท โดยแบรนด์ที่มีส่วนแบ่งการตลาดสูงที่สุด ได้แก่ โตโยต้า (ร้อยละ 28.9) โดยรถยนต์ 
ที่ใช้เชื้อเพลิงเบนซินมากกว่าร้อยละ 90 แต่จะลดลงและถูกทดแทนโดยรถยนต์ที่ใช้เชื ้อเพลิงไฟฟ้า (EV: 
Electric Vehicle) ที่คาดว่าจะมีสัดส่วนในตลาดมากกว่าร้อยละ 25 ในปี 2027 รวมทั้งแนวโน้มที่จะรถยนต์  
ที่ใช้น้ำมันเป็นเชื้อเพลิงจะถูกพัฒนาการปล่อนคาร์บอนให้ลดลงเหลือ 88.96 กรัมคาร์บอนต่อหนึ่งกิโลเมตร 
จากในปัจจุบันอยู่ที่ 120.40 กรัมคาร์บอนต่อหนึ่งกิโลเมตร 

โตโยต้า แบรนด์รถยนต์นั่งส่วนบุคคลที่มี
สัดส่วนการตลาดสูงที่สุดในซาอุดีอาระเบีย 
จำหน่ายผ่านตัวแทนบริษัท ALJ Motors 
ที่เป็นตัวแทนจำหน่ายในหลายประเทศ 
อาทิ ซาอุดีอาระเบีย โมรอกโก จีน และญีปุ่น่ 
และเป็นเจ้าของแพลทฟอร์ม Motory.com 
ที ่เป็นตัวแทนจำหน่ายรถยนต์ออนไลน์
ขนาดใหญ่และเต ิบโตรวดเร ็วที ่ส ุดใน
ซาอุดีอาระเบีย  

   
 
 

ที่มา : striveme.com 
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ขนาดตลาด 

แผนภาพท่ี 1 ส่วนแบ่งการตลาดรถยนต์นั่งส่วนบุคคลจำแนกตามขนาดและประเภทใช้งาน 

 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 
ที่มา: Statista 
 

แผนภาพท่ี 2 ส่วนแบ่งการตลาดรถยนต์นั่งส่วนบุคคลจำแนกตามแบรนด ์

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
ที่มา: Statista 
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แผนภาพท่ี 3 ส่วนแบ่งการตลาดรถยนต์นั่งส่วนบุคคลจำแนกตามประเภทเชื้อเพลิง 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
ที่มา: Statista 

แผนภาพท่ี 4 แนวโน้มการปล่อยคาร์บอนของรถยนต์นั่งสว่นบุคคลท่ีลดลง 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
ที่มา: Statista 
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คู่แข่งที่ส าคัญในตลาดส่งออก 
การนำเข้าสินค้าชิ้นส่วนยานยนต์จากทั่วโลกของประเทศซาอุดีอาระเบีย 2021 พบว่า ประเทศที่มี

มูลค่าการส่งออกสินค้าในหมวดสินค้าชิ้นส่วนยานยนต์ 5 อันดับแรก (พิกัด 8407) ได้แก่ อันดับที่ 1 ฝรั่งเศส 
(142,041,628 ดอลลาร์สหรัฐ) อันดับที่ 2 อังกฤษ (44,228,484 ดอลลาร์สหรัฐ) อันดับที่ 3 สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์ 
(16,363,732 ดอลลาร์สหรัฐ) อันดับที่ 4 ฮ่องกง (9,182,220 ดอลลาร์สหรัฐ) อันดับที่ 5 สหรัฐอเมริกา 
(6,777,163 ดอลลาร์สหรัฐ) และประเทศไทยอันดับที่ 20  (214,425 ดอลลาร์สหรัฐ) ดังแสดงในแผนภาพ 
ที่ 5 และเมื่อวิเคราะห์แนวโน้มการเติบโตย้อนหลังตั้งแต่ปี 2019 – 2021 จะพบว่า ประเทศไทยมีการส่งออก
ช้ินส่วนยานยนต์ไปประเทศซาอุดีอาระเบียเติบโตจากปี 2020 ร้อยละ 1.33 

แผนภาพท่ี 5 ส่วนแบ่งมูลค่าการนำเขา้สินคา้ชิ้นส่วนยานยนต์ในปี 2021 จำแนกตามภูมิภาค  

ที่มา: OEC (2021) 
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พฤติกรรมผู้บริโภค 

McKinsey1 ได้รายงานถึงทัศนคติและพฤติกรรมการซื ้อรถยนต์ของผู ้บริโภคชาวซาอุดีอาระเบีย  
ไว้อย่างน่าสนใจ ดังนี้  

• ประสบการณ์ของลูกค้าจะเปลี่ยนไปจากในอดีต กลยุทธ์การตลาดจะสร้างช่องทางการรองรับต่อ
การค้นหาข้อมูลรถยนต์บนพื้นฐานข้อมูลในอดีตหรืออุปนิสัยการขับขี่ของลูกค้า หรือที่เรียกว่า 
Search-based customized marketing approaches ลูกค้ายินดีที่จะรอรถระยะเวลานานกว่า 
3 เดือน เพื่อที่จะได้รถยนต์ที่มีรายละเอียดจำเพาะที่ตรงกับความต้องการมากที่สุด แต่สำหรับ
ลูกค้าที่ไม่ต้องการรถยนต์ที่มีรายละเอียดจำเพาะมากนัก คาดหวังถึงระยะเวลาการส่งมอบที่ลดลง  

• ในปี 2030 กระบวนการสั่งซื้อรถยนต์จะเปลี่ยนไปเป็นแบบไฮบริดที่เรียกว่า “Phygital” ลูกค้า
จะมีทั้งที่มาทดลองขับที่โชว์รูมกับรถทดลองจริง  และใช้กระบวนการสั่งซื้อและค้นหาข้อมูล
ช่องทางออนไลน์มากขึ้นผ่านสมาร์ทโฟน และเทคโนโลยีการนำเสนอผ่านภาพเสมือน AR/VR 
สามารถเลือกแผนทางการเงินและประกันภัยที ่เหมาะกับตนเอง (ปัจจุบันตัวแทนจำหน่าย 
มีบริการซื้อรถยนต์เงินผ่อนเป็นรายเดือนโดยไม่เสียดอกเบี้ย ) และตัวแทนผู้จำหน่ายรถยนต์ 
จะพัฒนาสู ่ศ ูนย์กลางที ่สร้างประสบการณ์ทดลองขับให้แก่ลูกค้าแทน อันจะเป็นการลด
ปฏิสัมพันธ์การพบเจอและต่อรองกับพนักงานขาย  

• ความยินดีที่จะครอบครองสิทธิเป็นเจ้าของรถโดยสมบูรณ์จะเปลี่ยนไปสู่ยุคของความอิสระต่อ
พันธะสัญญาต่าง ๆ จากหลายปัจจัย ทั้งในเรื่องสภาวะอากาศ จำนวนการใช้และระยะทางการขับข่ี
ในแต่ละวัน รสนิยมและบุคลิกภาพของแต่ละบุคคลที่บ่งบอกจากรถยนต์ ค่าใช้จ่ายในการใช้
รถยนต์เมื่อเทียบระหว่างการเป็นเจ้าของกับการปันส่วนกันใช้ Car Sharing ที่จะทำให้รูปแบบ
ธุรกิจเปลี่ยนเป็นลักษณะการเช่า หรือเช่าซื้อ โดยลูกค้าองค์กรมากขึ้น  

• รถยนต์รูปแบบใหม่อย่าง EV หรือรถยนต์ไร้คนขับจะเริ ่มเข้าสู ่ตลาดโดยผู ้นำอุตสาหกรรม
เทคโนโลยีอย่าง Sony แม้ว่าจะเติบโตอย่างค่อยเป็นค่อยไปในกลุ่มประเทศอาหรับ แต่จะถูกผลักดัน
ด้วยอัตราเร่งที่เพิ่มขึ้นจากนโยบาย Vision 2030 ที่จะสร้างระบบขนส่งสาธารณะที่ปราศจาก 
การใช้น้ำมันที่เมืองใหม่ 

อีกหนึ่งตลาดสำคัญสำหรับช้ินส่วนและอะไหล่ยานยนต์จากประเทศไทย Mordor Intelligence รายงาน
ตลาดยานยนต์ใช้แล้ว (Used Car Market) มีมูลค่าประมาณ 4.91 ดอลลาร์สหรัฐในปี 2021 และคาดว่าจะมี
มูลค่าถึง 8.69 ดอลลาร์สหรัฐในปี 2027 อัตราการเติบโตเฉลี่ย 7.36 ซึ่งรถยนต์มือสองใช้แล้วได้รับความนิยม
มากกว่ารถยนต์จดทะเบียนใหม่ เนื่องจากราคาที่ถูกกว่า การให้สินเชื่อที่ง่ายกว่า และการให้บริการซอ่มบำรุงที่
ครอบคลุมกว่า มีการจำหน่ายผ่านเอ้าท์เลท ผู้ประกอบการแฟรนไชส์ ดีลเลอร์อิสระ บริษัทรถเช่า และการประมูล   

ความกังวลในมาตรฐานการคัดสรรและปรับปรุงสภาพรถก่อนจำหน่ายยังเป็นความกังวลหลักสำหรับลกูค้า 
ปัจจุบันผู้ให้บริการหลายรายมีการตรวจสอบและทดสอบรถก่อนจำหน่าย พร้อมออกใบรับรอง certified  
pre-owned (CPO) ให้แก่ลูกค้า โดยยานยนต์มือสองที่ได้รับความนิยมมากที่สุด ได้แก่ รถยนต์แฮ็ชแบ็ค  

 
1 McKinsey and Company (2020), The future of car buying: Perspectives from Saudi Arabia. 
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ที่มีอัตราภาษีต่ำกว่ารถยนต์นั่งสี่ประตูและรถยนต์ประเภท SUV โดยผู้ประกอบธุรกิจรถยนต์มือสองที่สำคัญ 
ได้แก่ 1. Arabian Auto Agency 2. YallaMotors 3. AlNabooda Automobiles 4. AlTayer Motors และ 
5. Alfuttaim Group 

เพิ่มเติมจากธุรกิจยานยนต์และช้ินส่วนยานยนต์ข้างต้น Researchandmarkets.com ได้ประมาณการ
ขนาดของธุรกิจซ่อมบำรุงรักษายานยนต์ (Vehicle Repair and Maintenance) ในปี 2021 มีมูลค่าประมาณ 
1.31 ดอลลาร์สหรัฐ อัตราการเติบโตเฉลี่ยร้อยละ 5.92  และคาดว่าจะมีมูลค่าสูงถึง 1.88 ดอลลาร์สหรัฐ  
ในปี 2027 ถูกแบ่งออกเป็นหลายส่วนของตลาดตามลักษณะของยานยนต์ เช่น รถจักรยานยนต์  
รถยนต์นั่งส่วนบุคคล เป็นต้น หรือแบ่งตามความถนัดเฉพาะ ชิ้นส่วนที่ให้บริการ เช่น ชิ้นส่วนเครื่องยนต์  
ตัวถัง ระบบไฟฟ้า ช่วงล่าง ยาง เป็นต้น หรือแบ่งตามตัวแทนผู้ให้บริการ เช่น ศูนย์บริการตามแบรนดผ์ู้ผลิต
รถยนต์ ศูนย์ให้บริการแบบแฟรนไชส์ หรือผู้ให้บริการท้องถ่ิน เป็นต้น   
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กลยุทธ์การเข้าสู่ตลาด 
(Market Entry Strategy) 

แนวทางการขยายตลาด 

คงเป็นไปได้ยากสำหรับผู้ประกอบการ SME ที่จะส่งออกยานยนต์ไปยังซาอุดีอาระเบีย หรือแม้กระทั่ง 
การเป็นดีลเลอร์ตัวแทนจำหน่ายแบรนด์รถยนต์ เนื่องจากขนาดของทรัพยากรที่ต้องใช้ และประเทศไทยยังไม่มี 
แบรนด์รถยนต์ของตัวเองที่เข้มแข็ง แต่โอกาสของผูป้ระกอบการ SME ไทยยังมีในอุตสาหกรรมรองรับ (Supportive 
Industries) ในสายโซ่อุปทานอุตสาหกรรมยานยนต์ อาทิ การส่งออกช้ินส่วนอะไหลย่านยนต์ (โดยเฉพาะอย่างยิง่แบ
รนด์โตโยต้าที่มีสัดส่วนการถือครองตลาดสูงที่สุดเช่นเดียวกับประเทศไทย) การส่งออกอุปกรณ์ตกแต่งประดับยนต์
จากแนวโน้มความต้องการยานยนต์ที่มีความเป็นปัจเจกเฉพาะบุคคลมากขึ้น การส่งออกแรงงานช่างยนต์ฝีมือ 
โดยเฉพาะยานยนต์เทคโนโลยีใหม่อย่าง EV ที่ประเทศไทยวางยุทธศาสตร์เป็นศูนย์กลางการผลิตในภูมิภาคอาเซียน
ภายใต้แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติฉบับที่ 13 รวมทั้งโอกาสในการลงทุนธุรกิจซ่อมบำรุงรักษายานยนต์ 
หรือผู้ให้บริการพัฒนาดิจิทัลแพลทฟอร์มหรือโซลูช่ันกับธุรกิจเหล่านี้ในอนาคต 

ผู้ประกอบการ SME สามารถขยายช่องทางการจำหน่ายในรูปแบบ OEM อะไหล่ยานยนต์กับผู้ผลิต 
แบรนด์รถยนต์ชั้นนำ การจัดจำหน่ายผ่านผู้ให้บริการจำหน่ายรถยนต์มือสอง รวมทั้งศูนย์บริการซ่อมบำรุง
รถยนต์ ทั้งที่เป็นอะไหล่แท้ภายใต้แบรนด์รถยนต์ หรืออะไหล่เทียบเคียงที่มีราคาถูกกว่า อีกทั้งผู้ประกอบการ 
SME สามารถขยายผ่านช่องทางการนำเสนอและสัง่ซื้อสนิค้าผ่านแพลทฟอรม์ออนไลน์ ทั้งที่พัฒนาข้ึนเอง หรือ
จำหน่ายผ่าน e-Commerce Platform และ e-Marketplace Platform   

สำนักงานส่งเสริมการค้าในต่างประเทศ ณ เมืองเจดดาห์ ได้แนะนำตลาดค้าส่งและค้าปลีกอะไหล่รถยนต์ 
ในเมืองเจดดาห์ที ่ใหญ่ ๆ มี 3 แห่ง ตลาดเก่าแก่ที่สุดตั้งอยู ่ในย่านถนนเมกกะห์ กิโลเมตรที่ 2 ตั้งเรียงรายสอง 
ฝั ่งถนน แห่งที ่ 2 ตั ้งอยู ่ที ่ย่านบะนีมาลิกใกล้กับสนามบินเก่า และแห่งที ่ 3 ตั ้งอยู ่บนเนื้อที ่อินดัสเตรียลโซน  
ซึ่งรัฐบาลกำหนดให้เป็นแหล่งตั้งอู่ซ่อมรถยนต์อู่เคาะพ่นสีรถยนต์และอุตสาหกรรมอื่น ร้านค้าปลีกส่วนมาก แต่ละร้าน
จะไม่ขายอะไหล่รถยนต์หลายยี่ห้อในร้าน เช่น ร้านขายอะไหล่โตโยต้า จะมีแต่อะไหล่โตโยต้าอย่างเดียว เป็นต้น 
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กิจกรรมงานแสดงสินคา้หรอืการจบัคูธุ่รกิจ  
งานแสดงสินค้า Automechanika เป็นงานแสดงสินค้ายานยนต์
และช้ินส่วนยานยนต์ที่ใหญ่และประสบความสำเร็จที่สดุ มีการจัด
งานรอบโลกมากถึง 18 ครั ้งต่อปี มีผู ้ประกอบการเข้าร่วมถึง 
20,000 ราย และมีผู้เข้าเยี่ยมชมมากกว่า 600,000 ราย และมี
กำหนดการจัดงานที่กรุงริยาดทุกสองปีที่ Riyadh International 
Convention & Exhibition Center  

 

นอกจากงานแสดงสินค้า Automechanika ยังมีงานอื่นๆ ที่ได้รับความนิยม อาทิ งาน Motor Show 
(ดูรายละเอียดงานแสดงฯ ได้ที่ recexpo.com และ acexpos.com) หรือเข้าร่วมงานแสดงสินค้าในประเทศ
ใกล้เคียงซาอุดีอาระเบีย เช่น สหรัฐอาหรับเอมิเรสต์ และบาห์เรน เป็นต้น  

ตัวอยา่งรายชือ่ผูน้ าเขา้ 
IMPORTER NAME WEBSITE 

HAJI ABDULLAH ALIREZA & CO LTD. https://alireza.com 
AL HAZIM TRADING EST https://al-hazim.com.sa 
MOHAMED YOUSUF NAGHI MOTORS LLC. https://naghi-group.com 
ALKORAYEF COMMERCIAL https://www.alkhorayefcommercial.com.sa 
MUNIF AL-NAHDI GROUP OF COMPANY FOR http://www.nahdi.sa 
BARIK INTERNATIONAL CO http://www.barikinternational.com 
MOHAMMED NAHAR AL-QAHTANI  
TRADING CO 

http://binnahar.com 

AL HAZIM AUTO PARTS CO https://al-hazim.com.sa 
AL-WADI COMPANY FOR SPARE PARTS https://www.spc-parts.com 
BARIK INTERNATIONAL http://barikinternational.com 
GULF BEACHES TRADING EST https://uaegulfjobs.com 
MUNIF AL-NAHDI GROUP OF COMPANY 
FORTRADING & HOLDING 

http://almunifholding.com 

ABDUL AZIZ A. BARAKAT TRADING CO http://abdulazizrahim.com 
MESK AL BARARI ESTABLISHMENT FOR  
TRADING 

https://meskalbarari.com 

AUTO PANORAMA TRADING CO LTD. https://panoramagulf.com 

ที่มา : https://www.jp.messefrankfurt.com/tokyo/ja/events/mobility-logistics-outgoing/AutomechanikaDubai.html 
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IMPORTER NAME WEBSITE 
ZAWAIA ALNAHDA TRADING EST https://alnahda.org 
FALEH AL MUSTAQBIL TRADING CO http://falehtrading.com 
IBRAHIM ISMAIL SHABIR TRADING https://alshabtrading.com 
AL SOFOOH AL ALAMIA TRADING EST http://alalamiafortrading.com 
OTSUKA WAREHOUSE CO.LTD https://www.otsuka.com 

ที่มา : Trade Atlas 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 10 MARKET INTELLIGENCE 

 

แนวทางการส่งออก  
(Export Solutions) 

ในการเข้าสู่ตลาดซาอุดีอาระเบียมีปัจจัยสำคัญที่ผู้ประกอบการต้องคำนึงถึงเพื่อให้สามารถเข้าสู่ตลาด
ต่างประเทศได้อย่างถูกต้องคือ การเลือกช่องทางขนส่ง และการศึกษาเกี่ยวกับระเบียบ ข้อกฎหมายที่เกี่ยวขอ้ง 
กับอุตสาหกรรมช้ินส่วนอะไหล่ยานยนต์ ดังนี ้

การเลือกช่องทางขนส่ง 
การส่งสินค้าช้ินส่วนอะไหล่ยานยนต์ สำหรับผู้ประกอบการ SME ไทย ควรเลือกการส่งทางเรือโดยตู้

สินค้าธรรมดา เพื่อลดต้นทุนในการขนส่งซึ่งเหมาะกับการส่งสินค้าจำนวนมากและมีการแปรรูปเรียบร้อย 
นอกจากนี้คือการส่งออกพร้อมกลุม่บรษัิทที่รับจ้างผลิต โดยบริษัทที่จ้างผลิตสินค้าจากหลายฝา่ยจะทำการรวม
สินค้าและส่งออกครั้งเดียวดังนั้นหากผู ้ประกอบการเป็นธุรกิจที ่รับจ้างผลิตควรติดต่อผู้จ ้างผลิตเพิ่มเติม  
อย่างไรก็ตามความรับผิดชอบเรื่องค่าขนส่งสินค้าขึ้นอยู่กับข้อตกลงระหว่างผู้ส่งออกและผู้นำเข้าว่าจะเลือก
รูปแบบการขนส่งรูปแบบใด และสัญญาซื้อขายสินค้าระหว่างกัน ในขณะที่การเลือกท่าเรือปลายทางนั้น  
ผู้ส่งออกควรเลือกท่าเรือปลายทางตามที่ผู้นำเข้าต้องการ  

การขอใบอนุญาตและใบรับรองมาตรฐานต่าง ๆ  
ขั้นตอนส่งออกที่สำคัญคือการเตรียมเอกสารให้พร้อมสำหรับการส่งออกสินค้า โดยเอกสารที่ต้อง

เตรียมจะเป็นเอกสารขั้นพื้นฐานในการส่งออกไปจนถึงเอกสารเฉพาะสำหรับอุตสาหกรรมโดยส่วนใหญ่เป็น
เอกสารที่ต้องเตรียมเพื่อให้สามารถจำหน่ายสินค้าหรือส่งสินค้าไปยังประเทศปลายทางได้นอกจากนี้อาจเป็น
เอกสารที ่ผ ู ้นำเข้าต้องการขอเพิ ่มเติม เพื ่อเป็นการรับรองคุณภาพสินค้าโดยใช้หน่วยงานกลางรับรอง  
โดยข้อระเบียบและเอกสารที่ผู้ประกอบการควรศึกษามีดังนี้ 

1. มาตรการและกฎหมายเกี่ยวกับสินค้าชิ้นส่วนอะไหล่ยานยนต์ของประเทศไทย 

มาตรการส่งออกของไทยเบื้องเกี่ยวกับสินค้าช้ินส่วนอะไหล่ยานยนต์ในประเทศไทยมีดังนี้  

ขอใบรับแจ้งหมายเลขมาตรฐานผลิตภัณฑ์อุตสาหกรรม และใบอนุญาตแสดงเครื่องหมายมาตรฐาน
ผลิตภัณฑ์อุตสาหกรรม ที่สำนักงานมาตรฐานผลิตภัณฑ์อุตสาหกรรม (สมอ.) โดยสามารถศึกษาเพิ่มเติมได้จาก 
https://www.tisi.go.th/ 

กรณีส่งออกรถยนต์หรือจักรยานยนต์ที่ใช้แล้ว ผู้ประกอบการจะต้องขอใบอนุญาตเพิ่มเติม ดังนี้ 

• หนังสือแสดงการอนุญาตนำรถยนต์น่ังส่วนบคุคลออกนอกราชอาณาจกัรตลอดไป ณ ส่วนควบคุม
บัญชีรถและเครื่องยนต์ สำนักงานมาตรฐานงานทะเบียนและภาษีรถ กรมการขนส่งทางบก 
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• ขอแจ้งการไม่ใช้รถส่วนควบคุมบัญชีรถและเครื่องยนต์ สำนักงานมาตรฐานงานทะเบียนและ
ภาษีรถ กรมการขนส่งทางบก 

2. มาตรการและกฎหมายเกี่ยวกับภาษีนำเข้า   

สินค้าในหมวดชิ ้นส่วนอะไหล่ยานยนต์จัดเก็บภาษีนำเข้าร้อยละ 5 (ยกเว้น Radiators จัดเก็บ 
ร้อยละ 12) ตั้งแต่ปี 2023 ซาอุดีอาระเบียเริ่มจัดเก็บภาษีมูลค่าเพิ่มร้อยละ 15 รวมทั้งมีเงินบริจาคทานบังคับ 
(ซากาต) ร้อยละ 2.5 ผู้ประกอบการ SME สามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ www.customs.gov.sa 

3. มาตรการนำเข้าของประเทศซาอุดีอาระเบีย 

กระทรวงการค้าและอุตสาหกรรมของซาอุดีอาระเบีย (Ministry of Commerce and Industry : 
MOCI) รถยนต์ใช้แล้วและอะไหล่รถยนต์ (Used car spare parts) ใช้แล้ว กำหนดระเบียบนำเข้าระเบียบที่มี
ผลบังคับใช้ตั้งแต่วันที่ 27 พฤศจิกายน 2011 เป็นต้นไป ดังนี ้ 

1. ห้ามนำเข้าอะไหล่รถยนต์ใช้แล้วทุกชนิด ยกเว้น Transmission (Gear box and its part)  Outer 
body parts  Engine และ Differentiators โดยต้องทำความสะอาดให้ปราศจากคราบน้ำมัน 
บรรจุอยู่ในกล่อง และต้องมี Certificate of Conformity (CoC) ประกอบการนำเข้าเพื่อยืนยันว่า
ผ่านการปรับสภาพแล้ว นอกจากนี้ต้องพิมพ์คำว่า “Refurbished” อยู่บนสินค้าให้ชัดเจนและไม่
สามารถแก้ไขหรือลบได้ 

2. อนุญาตให้นำเข้ารถยนต์ใช้แล้วอายุไม่เกิน 5 ปีการผลิต ทั้งนี้ ต้องเป็นไปตามมาตรฐาน Saudi 
Arabia Standards Organization (SASO) โดยการตรวจสอบจากห้องปฏิบัติที่ได้รับการรับรอง
จาก SASO 

3. ห้ามนำเข้ารถยนต์ใช้แล้วที่ใช้โดยหน่วยงานด้านความมั่นคง เช่น ตำรวจ ทหาร รวมถึง รถรับจ้าง 
(Taxi) และรถยนต์อื ่นใดที ่เสียหายจากการจมน้ำ ไฟไหม้ หรือชน โดยเอกสารประกอบการ
นำเข้า ต้องประทับตราคำว่า “Salvage” 

4. ห้ามนำเข้ารถยนต์ที่อายุเกิน 5 ปี หรือรถยนต์ที่ประสบอุบัติเหตุ และนำเข้ามาเพื่อแยกชิ้นส่วน 
เพื่อจำหน่ายเป็นอะไหล่ในประเทศซาอุฯ 

ผู้ส่งออกจะต้องได้รับหนังสือ (Certificate of Conformity-CoC) ทั้งนี้เป็นไปภายใต้เงื่อนไขของสำนักงาน
มาตรฐานสินค้าซาอุดีอาระเบีย (Saudi Arabian Standards Organization-SASO) (www.saso.org.sa)  
ได้กำหนดให้สินค้าอุตสาหกรรมต่าง ๆ รวมทั้งสินค้าเครื่องใช้ไฟฟ้าและอีเลคโทรนิคส์อยู่ภายใต้ International 
Conformity Certification Program (ICCP) โดยสินค้าดังกล่าวจะต้องได้รับการตรวจสอบมาตรฐานและ
ได้รับหนังสือรับรองก่อนจะส่งออกไปยังซาอุดีอาระเบีย มิฉะนั ้นอาจถูกห้ามนำเข้าหรือจะต้องเสียเวลา  
ผ่านกระบวนการตรวจสอบจาก SASO เมื่อถึงเมืองท่าปลายทาง ดังนั้นผู้ส่งออกจะต้องดำเนินการตามขั้นตอน
เพื่อให้ได้รับหนังสือรับรอง (Certificate of Conformity-CoC) 
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สำนักงานส่งเสริมการค้าในต่างประเทศ ณ เมืองเจดดาห์  แนะนำผู ้ประกอบการส่งออกไทย 
มี 3 ทางเลือก ในการขอหนังสือรับรองดังกล่าว ได้แก่ 

Route A : สำหรับผู้ที่ส่งออกสินค้ามายังซาอุฯ ไม่บ่อยครั้ง โดยก่อนการส่งออกทุกครั้ง ต้องมีการ
ตรวจสอบสินค้าก่อน เพื่อที่จะได้รับ CoC 

Route B : สำหรับผู้ที่ส่งสนิค้ามายังซาอุฯ ค่อนข้างบ่อย แนะนำให้ข้ึนทะเบียนสินค้า (Registration) 
โดยจะมีการตรวจสอบและรับรองว่าสินค้าน้ันๆ มีคุณภาพถูกต้องตามที่ทางการซาอุฯกำหนด การข้ึนทะเบียน
ดังกล่าวมีอายุ 1 ป ี

Route C : สำหรับผู ้ที ่ส่งสินค้ามายังซาอุฯ เป็นจำนวนมากและบ่อยครั ้ง ควรสมัครเป็นผู้ได้รับ
อนุญาต (Licensing) โดยจะมีการตรวจสอบโรงงานผู้ผลิตว่า มีขั้นตอนการผลิตที่ได้มาตรฐานสามารถผลิต
สินค้าที่มีคุณภาพตามที่กำหนดได้ 

ผู้ประกอบการที่สนใจเกี่ยวกับ CoC สามารถศึกษาข้อมลูเพิม่เติมได้ที่ www.iccp.com หรอืติดต่อ 
Country Office (CO) ซึ่งดูแลผูส้่งออกของประเทศไทย ไดต้ามที่อยู่ดังนี ้

Intertek 5 Pereira Road 
04-01Asiawide Industrial Building Singapore 368025 

 Tel: 65 6 2857557   Fax: 65 6 382 8662 
 Contact Person: Serene Chan 

e-mail: info.singapore.gs@intertek.com 
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สรุปขัน้ตอนการส่งออก 
แผนภาพท่ี 6 ขั้นตอนการส่งออกสินคา้อะไหล่และชิ้นส่วนยานยนต์ในซาอุดีอาระเบีย 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ที่มา : คณะที่ปรึกษา 

กรมศุลกากรไทย
ตรวจสอบสินค้าก่อนปล่อยสินค้าออกจากประเทศ

กรมศุลกากรซาอุดีอาระเบีย
ตรวจสอบสินค้าและอัตราภาษีก่อนปล่อยสินค้าเข้าสู่ประเทศ

• จดทะเบียนบริษัทที่กรมพัฒนาธุรกิจการค้า กระทรวงพาณิชย์
• จดทะเบียนผู้เสียภาษีมูลค่าเพ่ิมที่กรมสรรพากร 
• จดทะเบียนผู้ส่งออกเพ่ือผ่านพิธีการศุลกากรที่ กรมศุลกากร 
• จดทะเบียนบัตรประจ าตัวผู้ส่งออกที่ กรมการค้าต่างประเทศ กระทรวงพาณิชย์ 

             SME    

                 

              

ตัวอย่างเอกสารที่ผู้น าเข้าสินค้าอาจจะต้องการ
• ใบรับแจ้งหมายเลขมาตรฐานผลิตภัณฑ์อุตสาหกรรม
• ใบอนุญาตแสดงเครื่องหมายมาตรฐานผลิตภัณฑ์อุตสาหกรรม 
• บัญชีรถที่ผลิตหรือประกอบเพ่ือการส่งออก
• หนังสือแสดงการอนุญาตน ารถยนต์ออกนอกราชอาณาจักรตลอดไป

                                                      

                                                 

                          ESMA Product Certification
• Application form for ESMA certification
• Valid industry/trade license
• Declaration of conformity by the applicant on product registration (It must be on applicant’s 

official letterhead)
• Test report from an accredited and recognized laboratory as per the technical requirements 

mentioned in Cabinet Resolution No .12 for the year 2018
• Official Fee

                         

                                                              

 

            

                        

                       

            

                   

                   

                  

 

 

                       

                       

 

                

                

                  

         

 

                         

                       

                    

 

               

            

5

อัตราภาษีอะไหล่และชิ้นส่วนยานยนต์
ต้องช าระอัตราอากรขาเข้าอยู่ท่ี ร้อยละ   1 

ข ้นอยู่กับพิกัดศุลกากร

                       

                                                                  

 

                                                              :                       (Trading License)

                              

                                   

               

 

 

หลังจากลงทะเบียนเป็นผูส้่งออก

                                   L/C 

ข้อ
ตก

ลง
ตา

มเ
งื่อ

นไ
ขร

ะห
ว่า

งก
ัน

  

                           
• Certificate of Conformity (CoC) 
•        Refurbished”          
• ESMA certification
•                         

Saudi Arabia Standards 
Organization (SASO) 
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